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본자료는 회사의 사업활동에 대한 이해증진을 위해 ㈜씨티케이 이하, “회사”에 의해 작성되었으며

이의 반출, 복사 또는 타인에 대한 재배포는 금지됨을 알려드리는 바입니다.

본 Presentation에의 참석은 위와 같은 제한 사항의 준수에 대한 동의로 간주될 것이며 제한사항에 대한 위반은 관련 ‘자본시장과 금융투자업에 관한 법률‘에 대한 위반에 해당될 수있

음을 유념해주시기 바랍니다.

본자료에 포함된 “예측정보”는 개별 확인 절차를 거치지 않은 정보들입니다. 이는 과거가 아닌 미래의 사건과 관계된 사항으로

회사의 향후 예상되는 경영현황 및재무실적을 의미하고, 표현상으로는 ‘예상’, ‘전망’, ‘계획’, ‘기대’, ‘(E)’ 등과 같은 단어를 포함합니다.

위 “예측정보”는 향후 경영환경의 변화 등에 따라 영향을 받으며, 본질적으로 불확실성을 내포하고 있는 바, 이러한 불확실성으로 인하여

실제 미래 실적은 “예측정보”에 기재되거나 암시된 내용과 중대한 차이가 발생할 수있습니다. 

또한, 향후 전망은 Presentation 실시일 현재를 기준으로 작성된 것이며,  현재 시장상황과 회사의 경영방향 등을 고려한 것으로

향후 시장환경의 변화와 전략수정 등에 따라 변경될 수있습니다. 본자료에 포함된 실적 수치는 잠정 수치로, 향후 외부감사 및사업보고서 확정 과정에서 일부 변경될 수있습니다.

본자료의 활용으로 인해발생하는 손실에 대하여 회사및회사의 임직원들은 그어떠한 책임도 부담하지 않음을 알려드립니다(과실 및기타의 경우 포함).
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Company Overview

회사명 ㈜씨티케이

설립일(코스닥 상장) 2001년 05월 08일(2017년 12월 07일)

자본금 96.7억 원(2025.12. 기준)

임직원수
(’25 연결기준)

181명(국내 129명, 미국 37명, 캐나다 15명) 

주요사업

화장품 뷰티 플랫폼 사업
북미 OTC 제조사업
생분해성 소재 사업
북미 풀필먼트 사업 등

본사주소 서울시 서초구 효령로234

홈페이지 www.ctkcosmetics.com 

01

정 인 용
CTK그룹대표이사

㈜씨티케이

CTK USA Holdings 
Corporation

CTK OTC LABORATORIES

CTK BIO CANADA

CTKonnect

컴플리톤

CTK USA Properties

100%

CTK USA Properties 2 LLC

CTK FULFILLMENT

100% 90.80%

COMPLETONE INC.

100%

100%

100%

100%

87.2%

100%

기업개요 경영진및 지배구조

회사 내부 조직도 추가. 
회사 조직도 중 영업 인력 비중(해외 인력, 국내 인력 
모두 넣기)
클립 인력
국내 해외 인력이

씨티케이 지향점이 영업인력이 다른 회사보다 월등히
많다.

국내 139명이 어떻게 구성되어 있는지 강조 하는것이
중요 

오른쪽 하단 조직도 기업명 변경(7p 와 통일)

처음 회사 설명할 때
무공장 설명할 때 타회사 기술 그대로 사용하는것이
아니라 씨티케이가 추가적으로 기획을 진행하고
이에 대한 소유권을 확보하고 있다. 

20.2%

13.2%

11.6%

7.0%

CTK본사
전체인력

129명
(2025년말기준)

48.1%

높은영업인력→고객발굴과매출확대에
직접연결되는실행역량

영업

CTKCLIP

상품기획

R&I

사무

51.00%

관계기업 투자주식

씨티케이이비전
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2001 2006 2009 2015 2017 2018 2020 2021 2022 2023 2024 2025.2Q

성장연혁02

사명변경
㈜씨티케이코스메틱스

2015

CTK USA INC 설립
(풀필먼트센터)

2017

컴플리톤코리아설립
(화장품브랜딩)

코스닥상장

글로벌화장품풀서비스
(Turn-key) 비즈니스구축

2009

2001
㈜씨엠아이태가코리아설립

뷰티플랫폼
‘CTKCLIP’ 런칭

2021

사명변경㈜씨티케이

CTKCLIP 파트너
전용사이트오픈

(partner.ctkclip.com)

2023

Cosmoprof & Cosmopack
Asia Award – 'Bottoms Up 
Stick' 부문1위수상

CTKCLIP 가입자수4만명돌파

2024

MakeUpin Los Angeles ‘AQUA-ZERO SHEET’ 
IT Award수상(2년연속)

캐나다정부지원금추가확보/
‘생분해멀칭필름시장진출’

2025

美 캘리포니아소재
‘OTC 제조공장인수’

풀필먼트센터확장이전

CTK BIO CANADA - 美 ‘C’社
장기공급계약체결

CTK BIO CANADA 설립
2020

IF DESIGN Award 수상

(CLICK TOP OPENING JAR)

2018

RED DOT AWARD 수상

(CLICK TOP OPENING JAR & 
TATTOIST EYELINER)

1억 불 수출탑

7,000만불 수출탑

25년 업력의 탄탄한 기술력을 보유한 CTK 

CTKCLIP 가입자수5.6만명돌파

2026

CTKCLIP & 파트너사이트리뉴얼오픈

비디비치브랜드매각
→B2B 사업집중전략전환

2008

색조브랜드
비디비치(VIDIVICI)런칭

2002

500만 불 수출탑
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탄탄한 글로벌 인프라03

SEOUL

Completone
(통합브랜딩솔루션)

Surrey

LA
CTK OTC LABORATORIES

(화장품및OTC 제조공장)

CTK USA Inc 
(풀필먼트센터)

PARIS

E-Vision
(크로스보더커머스)

CTK 본사
(ODM Turnkey 서비스)

서울, 뉴욕, 로스앤젤레스, 파리 등 글로벌 인프라를 활용한 탄탄한 영업 마케팅

2025
매출비중

69.3%

11.6%

10.4%

6.0%

2.7%

기타

국내

유럽

북미

아시아
해외비중

94.0%

씨티케이는서울본사를중심으로뉴욕,로스앤젤레스인프라와긴밀히협력하며고객들의글로벌진출을돕고있습니다.

글로벌시장을타깃으로하는씨티케이

씨티케이는 전 세계 떠오르는 브랜드들의 혁신적인 파트너로서, 최고의 품질과 획기적인 옵션을 제공하며
다변화된고객포트폴리오를구축하고있습니다.

국내 〮외코스메틱글로벌브랜드중심의다양한고객포트폴리오구축

New York
Paris Office
(글로벌영업)

New York Office
(글로벌영업)

CTK BIO CANADA    
(친환경생분해소재)

https://www.google.com/maps/dir/1690+N+Delilah+St,+Corona,+CA+92879+%EB%AF%B8%EA%B5%AD/3100+Hamner+Ave,+Ontario,+CA+91761+%EB%AF%B8%EA%B5%AD/@30.5969655,-122.0405974,5.89z/data=!4m13!4m12!1m5!1m1!1s0x80dcb7f1944ddc4d:0x7789e3b5a61a6cc7!2m2!1d-117.5332503!2d33.8810075!1m5!1m1!1s0x80dccaa4fb40554f:0x45101c0879ce805f!2m2!1d-117.559043!2d34.017505?entry=ttu&g_ep=EgoyMDI2MDMwMi4wIKXMDSoASAFQAw%3D%3D
https://www.google.com/maps/place/CTK+Bio/@49.0374052,-123.5978768,9.78z/data=!4m6!3m5!1s0x5485d065610786ed:0xc3546ed4067482e!8m2!3d49.1232044!4d-122.7326751!16s%2Fg%2F11rkmr95qs?entry=ttu&g_ep=EgoyMDI2MDMwMi4wIKXMDSoASAFQAw%3D%3D
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CTK 밸류 체인_시너지04

컴플리톤

브랜딩&OBM 서비스

브랜딩

상품기획

CTK

시장조사&제품전략수립
글로벌제품트렌드분석: 제형, 제품
성능, 가격대, 국가별hit포인트분석등

생산/선적

CTK OTC Labs &파트너사

MOQ 기준생산전략, 원가구조분석, 
리드타임비교, 규제대응등
국내생산or 해외생산제안

CTK

해외 판매자들의 한국 시장 진출 지원,
국내 기업들의 글로벌 이커머스 채널
확장을돕는유통솔루션제공

온/오프라인 유통

CTK

미국FDA 화장품규제검토
국가별금지·제한성분체크, 
라벨·패키지표기요건검토등

품질관리

CTK USA, CTKonnect

미국자사풀필먼트센터와Amazon, 
ebay, Shopify등대표이커머스플랫폼
연동으로고객별맞춤솔루션제공

풀필먼트

CTK, CTKbiocanada & 파트너사

포뮬러/패키지개발
생분해성소재및제품개발

R&D 생분해

자회사, 파트너사와의 긴밀한 업무 협력을 통해 견고히 구축한 뷰티 원스톱 솔루션
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브랜드사, 마케팅에만 집중할 수 있는 구조 형성

차별화된 원스톱 플랫폼 경쟁력05

CTK 원스톱 솔루션

3. 생산

국내생산
(파트너사)

북미생산
(COL)

2. 연구개발
포뮬라
(연구소&
파트너사)

패키징
(연구소&
파트너사)

생분해소재
(CTK biocanada)

1. 브랜딩/기획
,플랫폼

브랜딩 제품기획
(CTKCLIP)

화장품
브랜드
(컴플리톤)

4. 물류/유통
물류

(CTK USA)

유통
(Costco, Ulta,
Sephora 등)

개발의뢰
CTK
(HQ)

88,916

83,599

89,230

2023 2024 2025 2026(E)

COL

Bio

FulFill

ment

매출확대노력

CTK 매출액

단위 : 백만원



One Partner for Your Cosmetic Journey._  10

Business Portfolio 성장전략

Chapter 2. 
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Investment Highlights01
국내 유일 글로벌 뷰티 원스톱 플랫폼 기업, 씨티케이
2026년 매출 성장 전환 구간 진입

견조한재무성과

25년검증된재무기반

부채비율 22.2%(2024년기준)

유동비율 239.5%(2024년기준)

자본잠식&리스크없는
안정적사업지속

상장이후꾸준한배당진행

성장전략

사업포트폴리오확장

국내영업강화

OTC 매출비중확대

물류+유통연계통한수익률개선

생분해소재및원료개발

원스톱뷰티풀서비스

국내Only

제품기획력
선기획〮선제안

다양한포뮬라, 패키지풀보유
CTK R&D 센터 & 파트너사 연계

국내, 북미생산, 물류거점확보
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텍스트, 휴대전화 , 정보기기, 멀티미디어이(가) 표시된사진 AI 생성콘텐츠는정확하지않을수있습니다     .

CTK(1)_CTKCLIP.COM_AI 도입 통한 성장 가속화02
AI 통한 문의 단계 시장 레퍼런스 제공→ 속도·신뢰 제고→ 전환율 상승

COSMETICS DEVELOPMENT PLATFORM_CTKCLIP.COM

제품기획부터개발, 생산,유통까지모든단계에서
전문적인솔루션을제공하는글로벌화장품개발플랫폼

3,100+

FORMULAS & PKG OPTION
56,000+ GLOBAL USER

150+ PARTNERS ONE STOP SOLUTION

브랜딩 빠른 런칭 소량생산 Logo & Go
OTC

(Over-The-Counter)
커스텀패키징 마케팅샤쉐

GWP
(Gift-With-Purchase)

임상서비스 풀필먼트

Clip Solutions

문의 후수시간 ~ 1일걸리던 시장 조사를 즉시 제공

→초기 미팅 성사율 · 회신율 상승

초기 대응 속도 단축 → 리드 전환율상승

주니어/시니어 상관없이 동일한 시장 인사이트로 대응 가능

→개인 역량 의존 ↓조직 역량 ↑→세일즈 스케일 확장(동일 인력 처리량 ↑)

세일즈인력의‘레벨표준화’

문의→조사→제안→결과 데이터 누적 : 장기 경쟁력 형성

→될확률높은제안 AI 先제시, 경쟁사 모방불가한 내부 자산형성

CTK만의세일즈자산 축적

AI 자동화시스템을도입통한 성장속도의 가속화

클립 전환율: 2025 4% 정도 --> 
두자릿수로 올릴계획

DAU:
2025 매출: ##

품목별 매출 비중: 
580,030,388 

45,351,768 

/베이스 1,278,765,866 

1,713,600 

464,728,740 

4,200,000 

2,374,790,362 

https://www.ctkclip.com/
https://www.ctkclip.com/ko/branding
https://www.ctkclip.com/ko/plp-attribute/321?speed_market=1&category=1
https://www.ctkclip.com/ko/plp-attribute/325?category=1&low_moq=1
https://www.ctkclip.com/ko/inspiration
https://www.ctkclip.com/ko/otc-service
https://www.ctkclip.com/ko/custom-tooling
https://www.ctkclip.com/ko/trial-samples
https://www.ctkclip.com/ko/gwp-service
https://www.ctkclip.com/ko/clinical-test
https://www.ctkclip.com/ko/fulfillment
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기타

미국

아시아

유럽

국가별매출 비중

•북미진출을원하는신규인콰이어리유입가속

→현재 클립 유입 고객의 40%가국내 브랜드
→YoY 3.5배성장 중
→북미 진출 수요 기반 자연 유입 구조 형성

미국 OTC 생산 안정성강조 빠른 개발, 트렌드대응

낮은 MOQ 가능 미국 내 물류, 유통 가능 강조

•영업 전략

CTK(2)_국내 영업 확대_K-뷰티 글로벌 진출 교두보

해외 고객 중심 구조에서,국내와 해외 브랜드의 양방향 성장 구조로 전환

목표
현재

국내

기타 2.7%

미국 69.3%

아시아 11.6%

국내 6.0%

유럽 10.4%

02

시장 상황

성장 엔진 구조 변화 통한
매출 턴어라운드

소비 패턴 변화

유명세, 브랜드파워
→성분, 제품력중시

SNS 기능 확장

TikTokShop, Instargram등성장
→인플루언서공구마켓등장

K-뷰티 수출100억달러돌파
SNS(인스타그램, 틱톡샵) 등의 성장으로 K-뷰티 호황 지속
중국 의존도 감소, 북미/유럽 시장 확대 본격화

K-뷰티고성장에도CTK는 구조적으로수혜제한

Why? 
글로벌대형브랜드성장둔화해외대기업매출비중大
+ 국내브랜드성장과연결구조부재
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美 OTC 제조 공장_COL_OTC 매출 비중 확대03

CTK OTC 매출액규모

미국 OTC 매출 비중 회복을 위한 전초 기지

단위 : 억원

OTC 매출턴어라운드전략

파트너사OTC 이슈발생, BMSC Tech. Transfer

▼

@

매
출

Full-Turnkey

OTC

White Label

Assembly

/

Filling

포

트

폴

리

오

다

변

화

기간

수익성 지속개선가속화

단순충포장에서처방개발포함 Full-Turnkey 비중확대

글로벌대형사 & 국내브랜드사OTC 오더집중유입

가동률극대화를통한이익레버리지증대

K-Beauty 
OEM · ODM 기술력

美 FDA OTC 
규제 준수 생산

북미 현지 유통 인프라

287.9 

396.3 440.4 

307.5 

239.2 

6.7 

2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028

Peak

▲국내아닌
해외OTC 공장생산진행
→낮은마진율

규제리스크 해소
+ 마진율 개선

북미화장품시장공략의핵심→ OTC Audit 인증

美 FDA OTC 규제: 안전성&유효성입증된일반의약품(OTC)만판매허가

선크림등 SPF 포함화장품시장수요가높은미국시장→화장품아닌 OTC

국내브랜드의미국수출증가에따른 SPF 제품FDA Audit 이슈대두
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美 풀필먼트 센터_CTK USA_유통 연계 강화04

뷰티브랜드의북미 진출증가에따른 CAPA 확장

물류 및 리테일 플랫폼 구축을 통한 고객 유입 가속화 기반 확보

고객유입 가속화를위한물류+리테일플랫폼구축

고객들에게 서비스를 추가적으로 제공할 수 있다는 것을 강조. 
매출 볼륨을 확대하기 위함. 

서비스 확대 : 고객들에게 서비스를 추가적으로 제공하기 위해
구축한 것이다.

확장한 이유: 국내 화장품 브랜드들이 많이 들어와서 공간이
부족해서 넓힌 것. 

화장품 쪽 물류에 특화되어 있고. 그래서 유통도 여기에 강점이
있어서 서비스 제공이 가능한 구조. 
그래서 고객들 유입을 더 가속화 할 수 있다는 의미. 

물류 유통을 이용하려고 유입되는 고객 늘릴 수 있고. 연계
적으로 CLIP, COL 이용하는 것을 늘릴 수 있음

클립닷샵에 틱톡 등 연결시키는 것(6월 중)만 하면
매출 일으키기 위한 투자는 모두 완료 된 것. 

→ 큰 돈 들어가는 투자는 아님. 
→ COL 100 만불이 끝(현재 기준)

250,369ft
2(7,042평)

1.9배

기존 신규

뷰티
브랜드

E

뷰티
브랜드

A
인디브랜드

B

인디
브랜드

C
뷰티

브랜드
D

Beauty 

Brand

Starter

• K-Beauty 북미 진출 증가 → 뷰티 브랜드 유입 증대
• 화장품에 특화된 물류와 리테일 서비스 제공에 대한 니즈 증가

→ 기존 공간 부족, CAPA 확대

→ 화장품SKU 관리특화, FDA / OTC 제품취급가능, 
Shopify / Amazon 연동, D2C / B2B 동시대응

WHY EXPANSION

단순 물류 사업 확대 X 

북미 시장 진출 원하는 브랜드들의 유입 가속화

CLIP → COL → 물류/리테일 서비스로

연결되는 플랫폼 성장 기반 확보를 위한 전략적 투자

단위 : 억원

82.4 
69.3 

111.1 110.9 116.3 

2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026(E)

▲
확장이전
일시적비용발생

뷰티브랜드 유입증가
+ 리테일 서비스 확장

- 전략1: 주요리테일채널파트너십강화

아마존, 틱톡샵, Sephora, Ulta 등 핵심 채널 파트너십 확대
채널별 맞춤형 입점 및 프로모션 전략 실행, 신규 유망 채널 발굴/선제적 연동

- 전략2: CTK 그룹시너지가속화

OTC 생산 연계, CTKCLIP.COM 플랫폼 통한 브랜드 유입
→ 생산 + 플랫폼 + 물류 + 유통의 통합 생태계 구축
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플라스틱대신종이로대체가능한부분아닌가?

→ 포장시스템(packaging system) 규제? 용기만아닌전체포장기준이기때문
EX. 대표적: EU PPWR → 제품+ 내부용기+ 외부포장,모든포장재합산해규제

∴ 제품→ 1차(플라스틱용기) → 2차(종이단상자) → 3차(배송포장지)
모두규제대상이되는포장재

∴완제품+ 생분해소재까지제공하는CTK Bio Canada글로벌포지셔닝강화

생분해 소재_CTK Bio Canada(1)05
PLA의 한계를 넘어선 차세대 생분해 소재 – CTK Bio Resin

글로벌재활용/퇴비화플라스틱규제 강화 매출실현 구간에진입한 CTK Bio Canada

0.7 0.2 
5.1 

2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028

EU: 2030년재활용/재생원료최소함량의무화

• PPWR: 포장재 규제 전면 강화→ 25.02.11 발효(2026년 하반기)

• 플라스틱 포장재 PCR(재생원료) 최소함량 의무화(2030년~)

CAN: 2025년부터수출(수출용제조·수입·판매) 금지단계

USA: CA 2032년100% 재활용/퇴비화

• 캘리포니아: 포장/일회용 재활용, 퇴비화 위한 생산자책임재활용제도

(EPR) 운영→ 2032년까지 포장재 100% 재활용/퇴비화 목표

• • •

캐나다 현지 가동된 2020.3Q이후월간최대매출경신지속
미국 시험생산 레진/샘플 및신규 몰드 잔금 등일시 비용 집행 반영

2026년주당 20톤출하 대응 물류 개선, 

Hemp 레진확대및 Cellulose 합성검증으로 원가 경쟁력 확보추진

단위 : 억원

비용(플라스틱 사용비, EPR부담금) ↑ ↑

+  수출 리스크 증가

*PPWR: Packaging Waste Regulation
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생분해 소재_CTK Bio Canada(2)_적용 범위 확대05
컴파운딩을 넘어 원료 내재화로_“친환경 소재의 원가 경쟁력 확보 전략”

글로벌 유통 플랫폼 등록 및 대규모 공급 계약 체결

화장품 패키지, 산업용 멀칭필름 등 신규 시장 진입

원료 개발 통한 원가 개선 및 원료 시장 대체

CTK Bio Canada 성장로드맵

상용화
레퍼런스
확보

적용분야
확대

생분해
원료개발

국내및미국, 캐나다를중심으로 B2B, B2C 공급및
상용화확대중
- 빨대, 커틀러리, 레진 공급중

2023년 4월캐나다밴쿠버자동화친환경 원료
제조공장완공
- 첨단 R&D 시설 통해 친환경 원료 대량생산 가능

생분해성 멀칭 필름 연구 개발 진행중
- 미세 플라스틱 위험성, 토양 오염 등
→생분해 멀칭필름 필요성 증대
- 생분해성 멀칭 필름 시장규모
: 2024 6천 8백만 달러→ 2032(E) 206.8백만 달러

화장품패키지시장대체위한패키징지속개발
- 2024년 화장품용 종이 단상자 시장 약 50조 원
- 어스에디션 팩: 기존 생분해성 원료에 산업용 헴프(Hemp) 
부산물을 접목해 만든 독자적인 소재

지속가능하이드로겔(Hydrogel) 개발완료
- 유아용 기저귀, 생리대, 성인용 기저귀 등 시장 진출
- 글로벌 기저귀 시장규모: 110억 달러(2025) → 194억 달러(2032(E)

글로벌 생리대 시장규모: 20억 달러(2024) → 30억 달러(2034(E)

컴파운딩을넘어, 독자적인
셀룰로오스폴리머(Cellulose Polymer) 개발중
: 원가 개선, 원료 시장 대체 목표

생분해 패키징

어스에디션 팩

원료 개발

커틀러리

멀칭필름

생리대

봉투 빨대 트레이
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경영실적

Chapter 3. 
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2023 2024 2025

자산 1,785.1 1,911.8 2,568.1

부채 312.2 346.6 1,105.7

자본 1,584.9 1,565.2 1,462.4

자본금 96.7 96.7 96.7

2025년 실적(연결)01

연간실적(연결)

단위 : 억원, %

2024 2025 YoY

매출액 836.0 892.3 6.7%

매출총이익 334.1 370.7 11.0%

영업이익 1.3 -58.3 적자전환

당기순이익 -37.5 -74.3 적자지속

연결 종속회사 신규 편입과 주요 종속회사 매출 확대에 따른 외형 성장
종속회사 생산 설비 정비, 풀필먼트 확장 이전으로 일시적 비용 발생

2025 실적
고객사 다변화: K-뷰티의 글로벌 확산에 따른 국내 브랜드 영업 강화
OTC: 前 OTC 매출 급감은 구조적 리스크
→ 생산 인프라, 규제 대응 구조 완성 통한 OTC 매출 정상화
풀필먼트: CLIP 고객사 유입으로 SKU 확장, Shopify/Amazon/TikTok 연동
& 직접 판매 및 리테일 매출 확대
생분해: 소재 적용 범위 확대 + 원료 개발 통한 원가 개선, 원료시장 진입

2026 전망: 구조 전환이 실적에 반영되는 원년

재무상태표(연결)

단위 : 억원, %

* 본자료에포함된실적수치는잠정수치로, 향후외부감사및사업보고서확정과정에서일부변경될수있습니다.
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- THE END -
감사합니다. 


	기본 구역
	슬라이드 1
	슬라이드 2
	슬라이드 3
	슬라이드 4
	슬라이드 5
	슬라이드 6
	슬라이드 7
	슬라이드 8
	슬라이드 9
	슬라이드 10
	슬라이드 11
	슬라이드 12
	슬라이드 13
	슬라이드 14
	슬라이드 15
	슬라이드 16
	슬라이드 17
	슬라이드 18
	슬라이드 19
	슬라이드 20


